
Walraven Sax startte haar activiteiten al in 1823 en is daarmee één van de oudste wijn en gedistilleerd distributeurs 
in de Nederlandse markt. Tegenwoordig maken zij onderdeel uit van een internationale groep:  Marussia Beverages. 
In Nederland bouwt Walraven Sax aan de gerenommeerde merken, zoals o.a. Torres, Barefoot, Louis Roederer, 
Marqués de Riscal, Gallo Family Vineyards, Mouton Rothschild en Amarula en ook aan enkele eigen merken. 

Zij zijn gedreven, trots op wie ze zijn, maar blijven daarin bescheiden. Walraven Sax doet graag open en eerlijk zaken, 
is transparant en begrijpt als geen ander dat een gezonde lange termijn groei valt of staat met partnership. 

Walraven Sax staat ook voor innovatie. Zij zijn altijd op zoek naar nieuwe producten, nieuwe samenwerkings-Walraven Sax staat ook voor innovatie. Zij zijn altijd op zoek naar nieuwe producten, nieuwe samenwerkings-
verbanden en volgen trends & ontwikkelingen nauw om zo goed mogelijk in te kunnen spelen op klantwensen.

Momenteel is er een vacature voor een:

Accountmanager horeca en wijnspeciaalzaken - Regio Utrecht - 40 uur/ week

Wat ga je doen?
Als accountmanager ben je het gezicht van Walraven Sax en ben je verantwoordelijk voor de omzet- en 
winstdoelstellingen in je regio. Je bezoekt dagelijks zowel bestaande als nieuwe relaties en adviseert op enthousiaste 
wijze over het assortiment. Niet alleen door erover te vertellen maar ook middels proeverijen. Deze organiseer en wijze over het assortiment. Niet alleen door erover te vertellen maar ook middels proeverijen. Deze organiseer en 
begeleid je zelf. 
Je kent je regio, anticipeert op kansen en klanten kunnen op je bouwen en vertrouwen. Je zorgt ervoor 
dat je afspraken en beloftes waarmaakt of op een juiste manier managet. Een goede verslaglegging en planning in het 
crm systeem is dan ook erg belangrijk. Jouw klanten zijn horecabedrijven, horecagroothandels, slijterijen en 
wijnspeciaalzaken. 

Wie ben jij?
Je beschikt minimaal over: Je beschikt minimaal over: 
• Een hbo werk- en denkniveau;
• Enige jaren werkervaring in een commerciële buitendienstfunctie;
• Kennis van de horecabranche;
• Wijnkennis of de bereidheid om je hierin te ontwikkelen.
Daarnaast ben je een dynamische, proactieve, representatieve en resultaatgerichte persoonlijkheid met een goed 
inlevingsvermogen en groot verantwoordelijkheidsgevoel. Je bent niet bang om deuren te openen die voor 
anderen gesloten blijven. Horeca is helemaal jouw wereld waardoor je een goede gesprekspartner bent voor anderen gesloten blijven. Horeca is helemaal jouw wereld waardoor je een goede gesprekspartner bent voor 
ondernemers en bedrijfsleiders. Je voegt waarde toe en weet  commerciële kansen om te zetten in concrete 
opdrachten. Naast je eigen aandachtsgebied heb je oog voor je omgeving en draag je bij aan de ontwikkeling 
van de organisatie en je collega’s.

Je bent fulltime beschikbaar, woonachtig in regio Utrecht (bij voorkeur in het centrum van Utrecht) en flexibel ten 
aanzien van je werktijden. 

Walraven Sax biedt:
• Een uitdagende commerciële baan in een prettige werkomgeving;• Een uitdagende commerciële baan in een prettige werkomgeving;
• Goede ontwikkelingsmogelijkheden zowel persoonlijk als vakinhoudelijk;
• Ruimte en waardering voor initiatief;
• Goede primaire en secundaire arbeidsvoorwaarden. 
Interesse? 
Walraven Sax heeft de begeleiding van de procedure uitbesteed aan een extern adviseur. Je kunt je sollicitatie 
sturen naar Middendorp recruitment & advies t.a.v. Annejet Middendorp; annejet@middendorprecruitment.nl. 
Met eventuele vragen kun je Annejet bellen op  06-29072705. Met eventuele vragen kun je Annejet bellen op  06-29072705. 
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